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PLANO DE FORMAGAO
COMERCIO INTERNACIONAL E ESTRATEGIAS DE EXPORTAGAOQ

FUNDAMENTACAO

Num mundo cada vez mais globalizado, o comércio internacional
representa uma importante via de crescimento e competitividade para
empresas que desejam expandir seus mercados além-fronteiras.
Conhecer as praticas, regulamentagdes, documentos e estratégias de
exportacdo é fundamental para garantir operagdes internacionais eficazes,
seguras e rentaveis. Este curso oferece uma base sélida sobre os
principais aspectos do comércio exterior, capacitando os participantes
para atuarem com sucesso no mercado global

OBJETIVO

Formar profissionais aptos a compreender e aplicar os fundamentos do comércio
internacional, com foco em estratégias eficazes de exportacdo, gestdo logistica, tramites
aduaneiros e negociacoes internacionais

CONTEUDO PROGRAMATICO

Mddulo 1: Fundamentos do Comércio Internacional
Conceito e importancia do comércio exterior
Principais organismos internacionais e acordos comerciais
Balanga comercial e indicadores economicos
Barreiras comerciais: tarifarias e nao tarifarias

Mddulo 2: Estratégias de Exportacdo
Motivacoes e desafios da exportagao
Selecao de mercados internacionais
Posicionamento de produto e precificagdao no exterior
Planejamento estratégico de exportagcao

Mddulo 3: Procedimentos e Documentacdo de Exportacgdo
Fatura comercial, packing list, certificado de origem.
Incoterms e contratos internacionais.

Procedimentos aduaneiros e licenciamento de exportacao.
Regimes aduaneiros especiais e incentivos a exportagao.
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Mddulo 4: Logistica Internacional e Canais de Distribuicdo

Modalidades de transporte internacional
Seguro de carga e gestdo de riscos logisticos
Cadeia de suprimentos global

Selecao de canais de distribuicao internacional

Mddulo 5: Negociagdo Internacional e Cultura Global

Técnicas de negociagdo em contextos multiculturais
Etica, diplomacia e comunicagdo em negociagdes globais
Estratégias de internacionalizagado de empresas

Estudos de caso de empresas exportadoras

METODOS DIDATICOS

e Aulas expositivas e interativas.

o Estudo de casos reais.

e Dinamicas de grupo e simulagdes de exportacao.
o Exercicios praticos com documentos e contratos.

EQUIPAMENTOS
o Computador e projetor multimédia.
e Manual de apoio e materiais de exportacao.
o Bloco de anotagdes, lapis e esferograficas.
DURACAO E CARGA HORARIA
e Carga horaria total: 20 horas

e Duragao: Conforme a necessidade solicitada

INVESTIMENTO
Por consulta
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